
 ?האמנם, נחיתה דף עם  שיווק 

 

  בניגוד. מקצוע  ואנשי  ארגונים, עסקים בקרב  ומתמשכת רחבה לתופעה הפכה בשיווק  שחיקה

  של ישירה  תוצאה אלא, ”להיחשף קושי“ או ”דיגיטלי עומס“ איננו השחיקה מקור , הרווחים להסברים

  כולן כמעט  מבוססות האחרון בעשור  שהתפתחו השיווק  שיטות. המודרנית השיווקית השיטה מבנה

  בפורמט  סרטונים, קבועה  בתדירות תוכן הפקת , מכירה משפכי, נחיתה דפי: אחידים מודלים על

  באותה לעבוד וצריך  יכול אדם שכל מניחים אלו  מודלים. עצמן על שחוזרות בפרקטיקות ושימוש  קבוע 

  להתאים מתוכננת מערכת כאשר . זמן משאבי או חשיבה מבנה, תחום, אופי בין הבחנה ללא, צורה

 . בלבד למעטים מתאימה היא בפועל, ”לכולם“

 

  האדם לבין המערכת בין הפער  של אלא, הפעולה עצם של תוצאה איננה לשיווק  הנלווית העייפות

,  מתמשך  מאמץ ממנו דורשת האדם של העבודה למבנה בנויה שאינה מערכת. הפעלתה על  שמופקד

  את, שלו הטבעי הקצב את תואמת שאינה שיטה לאמץ מנסה אדם כאשר . מצטברת שחיקה המייצר 

  קוגניטיבי לעומס הופכת שיווקית פעולה כל, מידע מעבד הוא שבה הדרך  את או שלו ההבעה יכולת

 מנגנון של ”החזקה”ב שלו מהאנרגיה משמעותי חלק  משקיע  הוא, לב לשים מבלי. עסקי  למהלך  ולא

 . מבנית התאמה אי של תוצאה אלא, רגשי כשל לא: burnoutה־ נולד מכאן. בשבילו עובד שלא

 

  כלל להתייחס מבלי לעיתים, תבניתיים פתרונות   להציע  ממשיכה השיווק  תעשיית, זאת למרות

  סדרת, נחיתה דף: דבר   אותו צריכות שכולן אחידות  כיחידות מוצגים עסקים. אדם בני בין להבדלים

,  המכירה בהליך  לזה זה דומים אינם העסקים רוב, בפועל. וידאו  משפך , יומיים פוסטים, מיילים

  עבור  שעובדת שיטה, לכן. אמון מייצרים הם  שבו באופן או המשאבים בהיקף, היעד בקהל, במוצר 

 לא שיטה יישום  מאמץ, רבים במקרים. אחר  אדם עבור  משמעות חסרת להיות עלולה אחד אדם

  לקבל ביכולת פגיעה ואפילו, מיותר  עומס, המקצועית העבודה באיכות ירידה:  נזק  גורם מתאימה

 . אסטרטגיות החלטות

 

  למונחים שהוסבה אנושית מערכת אלא, טכנית מערכת איננו שיווק : יסודי עיקרון  להבין חשוב כאן

  בניית. “בסיסיות אנושיות להתנהגויות מחודשות עטיפות הם השיווקיים המושגים מרבית. טכניים

 היא ”מקצועית סמכות. “במרחב רעיון של הצגה היא ”חשיפה. “עקבי  קשר  יצירת פשוט  היא ”אמון

.  משפך  של מתמטית פונקציה לא, אדם של עסקית  החלטה היא ”המרה. “וניסיון  ידע  של תוצאה

  מה את  מאבד השיווק , למנגנונים והופכים שלהם האנושית מהשכבה מנותקים הללו כשהמושגים

 .אנשים של הבנה: לעבוד לו שמאפשר 

 

 הפנימי התהליך  את מפספסות הן, מכני באופן להפעיל שיש כטכניקות נלמדות שיווק  שיטות כאשר 

, לומר  למי, לומר  מה: החלטות של סדרה אלא מבודדת פעולה איננו שיווק . אותן שמפעיל האדם של

  ויוצר  מידע  מעבד, חושב האדם שבו מהאופן מושפעת כזו החלטה כל. אופן באיזה, תדירות באיזו

  עולה ההתנגדות רמת, שלו החשיבה לדפוסי בניגוד לעבוד ממנו דורשת שיווקית שיטה אם. קשר 

  כך , יותר  מדויקת בצורה שיטה ליישם מנסה שאדם ככל: פרדוקס נוצר  כך . יורדת האפקטיביות ורמת

 . פחות עובדת היא



 

  ולא מחויבות תחושת יוצרת  מתמדת נוכחות לייצר  הדרישה. אותו מגביר  השוק , עומס להוריד במקום

 לייצר  יכולים אינם האנשים שרוב מהעובדה מתעלמת  ”מקום בכל להיות“ הדרישה. עסקית מערכת

  מתעלמת מסוימת לפלטפורמה עצמך  את להתאים הדרישה. זמן לאורך  איכותי ערוצים ריבוי

  שמותאם תוכן מייצר  עצמו את מוצא האדם כך . שלך  לקהל רלוונטית בכלל היא האם מהשאלה

 . ממשית עסקית משמעות להן שיש תוצאות ללא ולרוב, ללקוח במקום לפלטפורמה

 

  בפלטפורמה להתחיל צריכה איננה שיווקית מערכת . מערכתית אישית התאמה: הפתרון נובע  מכאן

, ”נמצאים כולם איפה“ או, ”תדירות באיזו, “”צריך  תוכן כמה“ אינן הראשונות השאלות. באדם אלא

  הוא האם. כתיבה דרך   טוב חושב הוא האם. ביטוי לידי שלו הערך  את מביא האדם אופן באיזה: אלא

  האנרגיה רמת מה. מרוכזים במהלכים או קצרים ברצפים היטב פועל הוא האם. ברור  באופן מדבר 

 .שיווקיים ערוצים לגזור  ניתן מכן לאחר  רק .  המשאבים רמת מה. לשיווק  שלו הזמינה

 

  שיטה להיות יכולה קהילות עם  עבודה. כלל בדרך  שמציגים ממה בהרבה רחב  הערוצים היצע 

  מומחים עבור   חשיבה קהל ליצירת להוביל יכולים  עומק   מאמרי. קשרים מבוסס לעסק  מרכזית

  אסטרטגיות פגישות. שוטפת בהפקה צורך  ללא הדדית חשיפה לבנות יכולים פעולה שיתופי. טכניים

  מאפשרות הרצאות. מורכבים תהליכים שמוכרים  לעסקים משמעותי מכירה מנוע  להיות יכולות

. בינוני יומיומי מתוכן יותר  להניב יכול איכותי נקודתי תוכן. גדול מידה בקנה מרוכזת ערך   העברת

 . עצמה  בזכות אסטרטגי נכס להיות יכולה  ידע  ספריית

 

:  אנושיות תכונות של שונים ביטויים אלא, ”שיטות“ אינם הללו הערוצים שכל היא המרכזית הנקודה

,  פופולרי הערוץ האם אינה ההתאמה. להוביל, לשתף, להציג, לנתח, להניע , לתקשר , להסביר  יכולת

  היא זמן לאורך  שעובדת שיווקית מערכת. אותו שמפעיל מי של טבעי המשך  מהווה הוא האם אלא

 . חיצוניות הנחיות על ולא קיימים פעולה דפוסי על שנשענת מערכת תמיד

 

  כמה: קיבולת חישוב גם לכלול חייבת אפקטיבית שיווקית מערכת. קיבולת ניהול הוא הבא האתגר 

  צריך  מהשיווק  חלק  איזה. רבעון לאורך  לבצע   ניתן משימות כמה. להשקיע  ניתן באמת בשבוע  שעות

  יוצר  עומס, עומס יוצר  קיבולת  בהערכת כישלון. ידני להישאר  חייב חלק  ואיזה אוטומטי להיות

 תכנון על נשענת טובה  מערכת. העסקית בנוכחות שפוגעות פעילות הפסקות יוצרת ושחיקה, שחיקה

 . תיאורטיות שאיפות על ולא  ריאלי

 

  אחוזי, חשיפות, לייקים: במספרים הצלחה מודדים תבניתיים מודלים. שינוי לעבור  חייבת מדידה גם

  למדויקת הופכת המדידה, אדם מותאמת במערכת. איכות  על מעידים אינם אלו מדדים אך . פתיחה

  מייצר  השיווק  האם. מקצועי המחשה ככלי משמש התוכן האם. הגיעו רלוונטיות פניות כמה: יותר 

,  עסקי  כיוון המשנים המדדים אלו. הרצוי לפרופיל מתאימים הנכנסים הלקוחות האם. איכותיות שיחות

 . דיגיטלי רעש  על המבוססים מדדים ולא

 



  בחירות של מערכת אלא מתודות או טריקים של מערכת איננו אפקטיבי שיווק , דבר  של בסופו

  יציבה בצורה לפעול לו ומאפשר  העסק  שמאחורי האדם את שמבין אסטרטגי תהליך  הוא. מודעות

  בכך  מכירה אלא, הפלטפורמה לטובת מהאדם מתעלמת לא טובה  שיווקית מערכת. זמן לאורך 

 . ולתוצאות ליציבות הראשון התנאי הוא שהאדם

 

 .להתיש אמור  איננו שיווק 

 . עליו כעומס ולא, אותו שמפעיל  מי של טבעי  כהמשך  מתפקד הוא, נכון בנוי הוא כאשר 


